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Encontrarads toda la informacion que necesitas sobre tu avance de rango vy los requerimientos para cumplir
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PASO Para iniciar, selecciona la pestafa comisiones y luego avance de rango
. - Se puede seleccionar
¢ | Pl v . Mensual - 2020103 joid el Rango y mes en curso
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Identifica el progreso del Rango a consultar

Beneficio: Es muy util para el consultor, para validar

Plata cémo va avanzando en la construccidn de su rango y
s en los requisitos establecidos como son:
5 /0 Ramificaciones calificadas, Volumen personal y VTOC,

a medida que ingresan los pedidos, pueden ver como
el volumen cambia y calcular cuanto les falta para
cumplir con el objetivo segun el rango al que aspiran.
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( Revisa los diferentes requerimientos que se deben cumplir, para alcanzar el Rango seleccionado.

PASO

Completado

Requerimientos
¥ Debe ser activo P 2 . ., ..
[Ft.*‘ Si cumplié con las condiciones
® 3 Ramificaciones de Asociados calificados B
% 400 Volumen Personal de Ventas (VPV)
0 de 40
_ No cumplié con las condiciones
® 5,000 VTO: NO MAS DE 2700 TOV PUEDEN PROVENIR DE CUALQUIER PIERNA
0 de 6,000
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Corresponde al total de los puntos realizados personal y grupalmente.
Para iniciar, selecciona la pestafa “Comisiones” y luego “Volumes”.

PASO
PERIODO:

Corresponde a la fecha
de corte del Rango
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PASO RraMiFICACIONES Y
PUNTAJES:
Corresponde al

cumplimiento de los
requisitos

Conoce las definiciones de los Volumenes
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la ciencia de vivir mejor

PASO
TiITULO ALCANZADO:

corresponde al titulo
obtenido

( \
PASO
TITULO PAGADO:
Corresponde al rango
del cudl se liquidara las
comisiones

VTO Volumen Total de la Organizacion - Incluye todo su
Volumen de Ventas Personal (VVP) mas el VVP de todos
los Consultores en la linea descendente.

VTOC Volumen Total de calificacidon - Es la suma de
todo el Volumen de Ventas Personal (VVP) y el volumen
de todas las ramificaciones hasta el maximo por volumen
de ramificacion permitido para el logro de rango.

VP Volumen Personal - Compras realizadas
personalmente

VPV Volumen personal de ventas - Incluye la compra
personal mas las compras de clientes minoristas y
preferentes

VCT Volumen Comisionable total - Es la suma del valor
comisionable de todas las compras realizadas por tu
organizacion



